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En
deux mots

,/ Le FNE finance les
actions de formation.
En particulier celles des

entreprises impacteées

par la crise sanitaire.
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0€

ou peu de
reste a charge

Entreprises
< 1000 salariés :
Le FNE prend en charge
de 70 a 100%

des colts de formation.
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Pour tous les

commerciaux

S

ltinérants comme sédentaires, CDI comme CDD, a temps
plein comme a temps partiel.
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Pour tous

les formats

Distanciel
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Pour tout
cartonner!

La formation développe les
habilités de vos commerciaux
aussi bien en face-a-face

que sur les réseaux.




Au bon
moment

Le FNE tombe a pic
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pour repositionner vos commeciaux
dans un monde devenu phygital.
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Budgets
NE "Covid"

Jusqu'au 31/12/22

Entreprise
Taille de Entreprise en AP en APLD Entreprise en

En mutation,
transition ou

P’entreprise activité partielle activité partielle de difficulte . . .,
p ( P ) ( p reprise d’activité

longue durée)

< 300 salariés 100% 100% 100% 100%
00 a 1000
3 9 70% 80% 70% 70%
salariés
> 1000 salariés 70% 80%* 40% 40%

*plafond de 6000€/an/salarié¢ en moyenne

—




Budgets <
FNE hors Covid

Entreprises non impactées
par la pandémie

Entreprises
moyennes
(<250 personnes et

CA <250M¢€)

Grandes
entreprises
(autres entreprises)

Petite entreprise

(<50 personnes et CA
<10M¥€)

70% 50% 60%




"La vente en B2B évolue vite. @7
Les décideurs comparent en ligne
et exigent des offres personnalisées.
Le FNE-Formation est une aubaine
pour financer des formations
qui redéploient le potentiel

de vos commerciaux.”

Richard Rufenach
Hasnia Muman-Berkhli
Julien Pibourret
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Ce sujet ¥
Vvous intéresse ?

Parlons de vos problématiques
autour d'un café virtuel.

Envoyez-nous un message en MP ;)


https://calendly.com/richard-rufenach/15min

0s contenus de

mars 2022

‘ E-book GRATUIT sur les aides financiéres liées a la
formation (nous le demander en MP)

‘ Article complet sur le FNE-formation pour faire
financer les formations (blog teamlink.coach)

Team Link

Ensemble pour réussir




Ce carrousel @

vous a été utile ?

erm @
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