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Formation Copilot Microsoft IA pour commerciaux (8h)

Economiser 7h/semaine/commercial avec Copilot.
Formation IA Qualiopi.

Maitriser Copilot de Microsoft pour automatiser les téches et booster la performance
commericale de votre force de vente. ROl mesurable et instantané.

Réserver un échange offert

Financement OPCO, FNE, FAF

Financement OPCO, FNE, FAF

Le monde change, la fonction
commerciale aussi.

La formation Copilot Microsoft fait économiser 7 heures par semaine par responsable
commercial®

Elle aide a personnaliser la relation client grace a I'automatisation des taches chronophages.
Votre équipe apprend a rédiger des prompts Copilot pour des réponses précises et a utiliser le
Pack Office pour une vision client compléte a 360°. Combinez IA RGPD et intelligence humaine

pour maximiser la performance commerciale et votre ROL.

Béncfices de la formation Copilot Microsoft

e Gain du temps et de rendement commercial

Chaque responsable commercial gagne 7h/semaine en automatisant les taches répétitives via Copilot Outlook, Teams et Excel.

e Relation client optimale

Centralisez toute la data pour offrir une expérience client unique et pertinente sur tout le process de vente.

e Augmenter la performance

Exploitez I'lA, les prompts Copilot et le Pack Office pour booster vos leads qualifiés, votre closing et votre taux de conversion.

Echanger avec un expert IA

Ils nous font confiance

Team Link est un centre de formation certifié Qualiopi, basé a Paris depuis 2022.
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Programme de la formation Copilot Microsoft IA (8h)

CONTEXTUALISER

Maitriser la rédaction de prompts |A
pour contextualiser chaque
interaction.

es possibilités.

* Comprendre Copilo
es prompi:
aux appels d'offres

pour:

- créer des présentations PTT
personnalisés
- rédiger des relances mails automatisées

ACCELERER INDUSTRIALISER

; e < 5
Intégrer I'|A dans son Pack Office et Développer une vision client 360° et

compresser le temps.

centraliser I'information essentielle.

2 4 o Comprendre I'univers de chaque
® Copilot Outlook: rédiger des mails

n 1A

ersal d'Office

quali un clic, résumer des fils de

discussion.

# Copilot Teams :
» Copilot Ex cr
s projections de vente.

r des résumés clairs.

entes et trouver de

® Analyse
r des formules

nouveaux leviers

esure en entreprise : adaptée a v esoins, mise en situation constante.

Formation su
Pédagogie bottom up : mise en situation métier, jeux de réle et intéraction constante

AUTOMATISER

Automatiser ses tiches pour se concentrer
sur les interactions clients.

® Joindre des listings et rédiger des mails
rande échelle.
e juste équilibre entre |A et

unique:

intelligence humaine.
o Comprendre les enjeux RGPD |A.

Pourquoi suivre cette formation IA ?

Outputs

. Gagner jusqu'a

7h/semaine

3

Public visé

grace a ATC (attaché technico commercial)

l'automatisation des taches répétitives.

Responsable développement commercial

e Personnaliser chaque interaction client et

Format

| Formation en présentiel Paris ou sur site

@ Formation en distanciel




rédiger des mails ciblés avec Copilot Outlook. KAM (key account manager)

eAccélérer préparation, présentation Powerpoint Customer success manager
et suivi du rendez-vous commercial.
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o Améliorer les indicateurs commerciaux et
I'atteinte des objectifs avec Copilot Excel. Représentant commercial
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Ingénieur d'affaires

Télécharger le programme complet

Avis formation IA vente

Laura ZINDANI
) Account Manag

"Permet d'étre encore plus efficace, rapide et professionnel”.

Laura Zindani, Account manager chez Tork.

8

La formati

“"Equilibre parfait entre théorie et pratique.”
Mohamed Taalat, account manager chez Essity.

? Lionel Doose
-
—

Une approche de I'|A pédagogique et participative, trés bien animée. Les sessions de 2 h semblent trop courtes tant elles sont
ludiques et intéressantes. ( Avis réalisé sans I'aide de Copilot ) Merci Richard!!
"Approche de I'l|A pédagogique et participative.”
Lionel Doose, ATC chez Essity.

Vos formateurs Copilot

Des formateurs IA en entreprise qui forment les équipes a Microsoft Copilot depuis 2023.

5 REPUBLIGUE FRANCAISE

Formation |A Qualiopi




Richard Rufenach Julien Pibourret
Formateur chatGPT, certifié¢ Microsoft IA Formateur IA et social selling

Master 2 en Management Master 2 en Marketing
15 ans de vente terrain B2B, formation professionnel depuis 2022. Conférencier et auteur du livre “La petite boite des IA génératives
Certifié Conduite du changement. pour créer du contenu” (Ed. Dunot).

« Former, c'est transformer : une posture commerciale solide et des « Le social selling n'est puissant que lorsqu'il révéle une vraie identité
outils [A pour performer durablement. » professionnelle sur LinkedIn. »

Parcours de formation Copilot IA
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FAQ formation Copilot pour commerciaux

Que permet concrétement une formation |A pour une équipe commerciale ?

Elle apprend a utiliser I'|A de Microsoft pour automatiser ses emails Outlook, générer des comptes-rendus visio Teams, obtenir des insights commerciaux via Excel, préparer ses RDV en étant

mieux informé(e) et gagner glc jusqu'a 7t iine pour chaque commercial.

Copilot améliore-t-il vraiment la performance commerciale ?

Oui. UIA optimise la prospection, la préparation de rendez-vous, le closing et la relation client, tout en renforcant les indicateurs commerciaux : leads qualifiés, efficacité terrain, taux de
transformation, ROL.

Cette formation IA est-elle vraiment adaptée 2 nos métiers commerciaux ?

Totalement. Elle s'adresse aux ATC, KAM, customer success, SDR, ingénieurs d'affaires... avec des cas pratiques basés sur vos emails, vos AQ et vos fichiers clients. Quel que soit leur niveau en
IA actuel, nous ajustons le contenu pour qu'il progresse en toute confiance.

Apprend-on a automatiser des tiches avec Copilot Outlook, Excel ou Teams ?

Oui. La formation Copilot vous apprend 4 automatiser les tiches clés dans Outlook, Excel et Teams : rédaction de mails, comptes-rendus automatiques, analyse de données, insights de vente
Excel, synthéses de réunions et organisation du suivi commercial. Vos équipes découvrent comment créer des prompts Copilot efficaces pour gagner du temps, standardiser leurs actions et
améliorer leur performance commerciale.

La formation Copilot Microsoft est-elle financable par OPCO ?
Oui. Cest une formation IA Qualiopi, financable OPCO, FNE, CPF, avec un accompagnement pour optimiser votre budget de formation et déployer Copilot dans votre équipe commerciale de

maniére fluide.
Parles n formateur

Identifier votre OPCO
Financement OPCO formation Copilot Microsoft

Notre organisme de formation est certifié Qualiopi, vous permettant de bénéficier d'un financement OPCO, financement FAF ou
financement CPF pour cette formation Microsoft Copilot pour équipes commerciales.

Depuis 2022, nous accompagnons chaque entreprise dans la mise en place de dispositifs afin d'optimiser leur budget formation et de
rendre chaque parcours 100% financable.

Tél. direct : 06 24 85 87 57
ou directement




# Formations commerciales & 1A
1 A Paris depuis 2022
% Présentiel et distanciel

Partout en France
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Formations commerciales
Acquisitio, process de vente, fidélisation

Copilot Microsoft & ChatGPT
Intégrationde A en entreprise

rgence®
Management opérationnel

DIsC
Psychologie DISC appliquée 2 la vente

Succés en Ci
Formation restaurants pour retrouver |a rentabilité

Catalogue de formations
Vents, IA, Automation, Management

# 062485875

Avis formations Team Link

Certificat Qualiopi Team Link

Financement OPCO des formations

Etudes B2B Team

FAQ Team Link

Blog |A et vente - Team Link

In ze pocket - E learning formation vente et IA
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Réglement intérieur
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EasyCoach - Portage Qualiopi pour formateurs. et



